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INTRODUCCION

El siguiente plan de exportacién de pulpa congelada de arazé a paises
bajos como estrategia de reexportacion?, tiene como objetivo analizar e identificar
las oportunidades existentes para la comercializacion y exportacion de esta fruta

desde Colombia y dentro delpais de destino y la Union Europea.

Colombia como pais multicultural y con gran riqueza en fauna y flora,
ademas de ubicarse como el segundo pais mas biodiverso. Lo que lo convierten
en una de las nacionesmas importantes dentro de esta categoria en América,
gracias a su gran diversidad de suelostérmicos y ecosistemas, el sector agricola
ha sido uno de los més importantes para el desarrollo de la economiay la

sociedad en términos generales.

Ante esto se decide realizar el andlisis sobre las generalidades y requisitos
necesarios que debe cumplir este fruto para realizar su respectiva exportacion y
comercializacion dentro del mercado europeo principalmente Paises Bajos quien
es uno delos socios comerciales mas grandes que tiene Colombia, igualmente,
se busca hacer uso de los TLC y acuerdos comerciales existentes entre estos

dos paises.
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Finalmente se exponen las conclusiones sobre el medio y la forma de
manipulacionen la que debera hacerse el proceso de comercio de este fruto, asi
como se exponen cada una de las oportunidades para este fruto dentro del

mercado de Paises Bajos y Europa

! Modalidad de exportacion que regula la salida definitiva del territorio aduanero
nacional, de mercancias queestuvieron sometidas a una modalidad de importacion
temporal o a la modalidad de transformacion o ensamble. (Vlex, 2021)
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1 ASPECTOS PRELIMINARES

1.1 RESUMEN EJECUTIVO

El siguiente estudio tiene como objetivo identificar las posibles oportunidades
de exportacion de la pulpa congelada del fruto Amazonico Araza, cientificamente
conocido como Eugenia stipitata, con destino a Paises Bajos, con el fin de ampliar el
catalogo de frutasexoticas existentes en el pais destino en la actualidad, asi mismo,
impulsar el reconocimiento y consumo de este fruto tanto a nivel nacional como a

nivel internacional.

Incursionar en un mercado europeo resulta complejo pero beneficioso, en
especial cuando se habla de Paises Bajos que representa grandes oportunidades
para los mercados Latinoamericanos mas propiamente para Colombia, que al tener
una relacion de comercio estrecha con Colombia brinda la posibilidad de tener una

cercania con el cliente potencial, respecto a los demas paises de la zona.

En lo que respecta al mercado europeo se logra evidenciar la viabilidad para
la exportacién del Araza debido a que, Paises Bajos es conocido como la puerta
principal de entrada para el comercio de frutas y verduras en Europa, ademas que
al contar con una infraestructura optima y eficiente lo convierten en un pais de un
alto atractivo para realizar exportaciones, ademas que para el ailo 2017 Paises
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Bajos importo en productos frescos un valor de 7.6 billones de euros, en dénde méas
del 20% de las importaciones de frutas y hortalizas europeas fueron realizadas por

Paises Bajos.

Tomando como referencia la matriz de Ansoff, el producto se encuentra
ubicado en el tercer cuadrante desarrollo de productos, que hace referencia a la
introduccién de un producto novedoso para ser vendido en un mercado ya existente,
frente a esto el proyecto corre el riesgo de no ser satisfactoriamente recibido en el
mercado actual, puesto que al ser un producto con poco reconocimiento es muy

dificil evaluar el comportamiento que presentarden el nuevo mercado.
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1.2 OBJETIVOS DE LA INVESTIGACION

1.2.1 OBJETIVO GENERAL

Identificar la oportunidad del desarrollo de un plan de exportacion para la fruta

exoticadel Araza con destino a Paises Bajos con el fin de fomentar el consumo a

nivel nacional e internacional.

1.2.2 OBJETIVOS ESPECIFICOS

e I|dentificar los tratados de libre comercio y requisitos de acceso al mercado

de PaisesBajos.

e Analizar la produccion y comercializacion del Araza a nivel nacional e

internacional.

e Analizar el perfil de mercado existente en Paises Bajos para el consumo

del Araz4,especialmente como estrategia de reexportacion.

e Determinar el proceso logistico que se llevara a cabo para la exportacion de

la pulpa del Araza.
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2 PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

El araza también conocido como guayaba amazonica es un arbusto de la
familia de las mirtdceas procedente del Amazonas cuyo fruto se caracteriza por ser
esférico, un poco achatado en la parte superior y por tener un alto contenido de
vitaminas, es un fruto propio de Colombia, Ecuador, Brasil y Pert. En Colombia su
cultivo se localiza principalmente en departamentos como: Meta, Santander,
Caqueta, Putumayo, Amazonas, Cundinamarca y el Eje Cafetero, aunque es
importante mencionar que este se puede cultivar en otras zonas del pais donde la

temperatura esté entre los 18°C y los 30°C.

Debido a las pérdidas generadas hacia los cultivadores de este fruto
causadas por la poca demanda del producto por parte del mercado nacional es
necesario fomentar su consumoy asimismo reactivar la economia de este sector
generando asi utilidades hacia los cultivadores, por esta razén se ha planteado una
oportunidad de negocio que tiene como funcién principal la exportacién de pulpa de

Araza con destino a Paises Bajos como estrategiade reexportacion.

Una de las ventajas que puede ofrecer el mercado del Araza, es que al ser
cosechadoo producido solamente en regiones cercanas al amazonas o lugares que
cuenten con climas calidos y tropicales, la competencia directa en cuanto a su
cosecha no es muy grande, ademasque existen pocas empresas 0 negocios en los
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paises cultivadores que se dediquen a exportaro comercializar este fruto en el

extranjero, lo que representa una ventaja competitiva.

En lo que respecta a su atractivo, se han encontrado diferentes estudios o
planes de negocio que han visto la oportunidad de realizar la comercializacion de
este producto y en general del mercado de frutas exdéticas colombianas en el
extranjero; algunos de los paises que han sido objeto de estudio gracias a su gran
atractivo son Estados Unidos, Canada y paises miembros de la Union Europea,
debido a las caracteristicas de su mercado y al interésreciente por el consumo de

frutas exdticas y productos saludables.

Gracias a la buena relacion entre la Uniébn Europea y Colombia, existen
diferentes acuerdos comerciales que representan una ventaja competitiva frente a
los demés paises productores; haciendo uso de estos se puede implementar de

manera mas eficaz y certera el plan de exportacion.
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3 JUSTIFICACION DE LA INVESTIGACION

El siguiente proyecto busca analizar, identificar y evaluar la oportunidad de
exportacion para el Araza como fruta exdtica, a pesar de sus propiedades y
beneficios para la salud de las personas, por su alto contenido de vitaminas A, B1
Y C, no es altamente conocido en el pais, ni en el extranjero, esto debido también a
la falta de una cadena productiva eficiente que permita verlos datos de perdida de
este fruto. (Hernandez & Fernandez, 2007), lo que imposibilita de cierta manera la

comercializacion de esta fruta.

Asi pues, se decide escoger a Paises Bajos como principal socio en esta
exportacion,debido a que éste proporciona diferentes oportunidades para esta fruta,
ya que al tener relaciones estrechas de negocio con Colombia simboliza una ventaja
al momento de realizarla negociacion y comercializacion, igualmente, este plan de
exportacion busca ayudar a los cultivadores de esta fruta a incrementar sus
beneficios econdémicos, conjuntamente que permite la diversificacion de lo que

originalmente era su mercado.

En base a los tratados de libre comercio (TLC) existentes con la Unién
Europea se busca hacer uso de estos al momento de realizar la exportacion y
negociacion con Paises Bajos, ademas de tener en cuenta que segun estudios y
datos proporcionados por la Asociacion Nacional de Comercio Exterior (ANALDEX)
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en donde Colombia se ubica en segundo lugar justo después de estados unidos
como uno de los paises que mas exportaciones realiza hacia la Unién Europea con
un 14,7% , asimismo, se establece como ventaja el creciente interés por el consumo
de frutas exoéticas en Europa, en especial a Paises Bajos quien se caracteriza por
ser uno de los mayores exportadores de frutas al resto de Europa lo que justifica

también porque se toma como punto de enfoque este pais.

Por ultimo, gracias a los diferentes tipos de usos y productos derivados de la fruta
Araza como: mermeladas, yogures, cocteles, vinos, jabones, ambientadores, y a su
potencial comofruta deshidratada permite al mercado del Araza y al comercio de
este ser mas versatil lo que posibilita la entrada de este producto a diferentes

mercados (Asohofrucol, 2012)
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4. MARCO TEORICO

4.1 METODOLOGIA

Para la realizacion de este trabajo se utilizara como metodologias de
investigacion primarias y secundarias, en la primera se realizaran estudios a
profundidad sobre el mercadoexistente del Araza en Colombia, las herramientas
que se tomaran para realizar el estudio seran: encuestas online en donde por medio
de estas se realizaran preguntas a un nicho de lapoblacion con el objetivo de
identificar si estos tienen conocimiento sobre el Araza, entrevistas estas seran
realizadas a cultivadores y vendedores de esta fruta para asi lograr identificar como
se mueve este mercado desde una perspectiva mas comercial, la Ultima
herramienta dentro de este aspecto sera la observacion en donde se visitaran
diferentes puntosde venta de hortalizas y frutas en donde se identificara que tan facil

0 con gué frecuencia puede ser encontrada esta fruta.

En cuanto a la investigacion secundaria sera utilizada con el objetivo de
analizar el mercado internacional, al igual que a la competencia, algunas
herramientas que seran parte fundamental de la investigacion son: investigacion
bibliografica que permitira identificar queempresas o paises han realizado estudios
o planes de exportacion de esta fruta, también se compararan datos pertenecientes
a empresas, gobiernos y demas sobre temas de exportacion.
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4.2 REVISION DE LITERATURA: INVESTIGACION DE MERCADO SOBRE LA

PULPA CONGELADA DE LA FRUTA EXOTICA ARAZA EN COLOMBIA

Segun estudio realizado sobre los Factores Determinantes que Afectan la
Rentabilidad de las Empresas Exportadoras de Frutas Exoéticas Hacia Europa
(Alfonso, 2015), se logra observar que Colombia como pais exportador de frutas
exdticas presenta grandes oportunidades puesto que cuenta con una O6ptima
posicion geografica que le permiteadquirir ventajas competitivas como son, la oferta
agricola durante todo el afio, la produccioncontinua, frutas de alta calidad, fertilidad
de los suelos y la variedad de pisos térmicos, lo dejan un paso delante de sus paises

competidores.

Ademas, Colombia cuenta con una buena dindmica logistica en términos de
exportacion de estas frutas gracias a sus 30 afios de experiencia y a la cadena de
produccion existente, ya que muchas de las empresas que se dedican a la
exportacion de estos productoscuentan con intermediarios quienes le suministran
los frutos en la presentacion que ellos necesitan para realizar su actividad

convirtiendo la cadena de produccién en una mas eficiente.

También se mencionan a lo largo del estudio las diferentes categorias de
exportaciones que se realizan hacia paises europeos, donde se nombran como
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principales frutas a la uchuva,granadilla, gulupa y pitaya que a pesar de que se
encuentran en crecimiento sus exportaciones, presentan diferentes problemas que
afectan las exportaciones hacia estos lugares, algunos son econémicos en donde
se ve la carencia inversion en la capacitacion de productores, la baja inversion
tecnologica y la poca profesionalizacion del area agricola; losaltos costos que son
consecuencia de la falta de tecnologia en la produccion; la logistica deficiente en
ciertas area o regiones del pais; y el transporte que es mas dificil gracias a la falta

de una infraestructura vial eficiente.

En el segundo estudio titulado Evaluacion del comportamiento del fruto de
arazad (Eugenia stipitata Mc Vaugh) en las operaciones de acondicionamiento
hiamedo poscosecha (Hernandez & Pefia, 2011)se identifican diferentes factores
que hacen parte del comportamiento del Arazé, donde se nombra como el fruto al
ser perecedero debe tener un tratamiento especial que evite la acumulacion de
agua, esto ya que si su nivel de humedad aumenta puede incurrir en cambios fisicos
0 quimicos del producto, por esta razon luego de la recoleccién del fruto y justo
antes de su transformaciéneste debe ser acondicionado dentro de unos limites de
temperatura igual superiores a 12°C, sin embargo, a lo largo del estudio se sugieren
diferentes opciones en las que este fruto puedeser utilizado o convertido con el
objetivo de dar a este su maximo uso, algunas opciones u presentaciones de este
fruto son: mermeladas, néctares, pulpa congelada, fruto deshidratado, vino,
aromatizantes, jabones, entre otros.
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En conclusidn, se logran observar las diferentes oportunidades existentes para
la fruta del Arazd como producto de exportacion y comercializacién nacional,
igualmente se evidencian las ventajas y desventajas existentes dentro del mercado
colombiano de frutas exéticas, de la misma manera se observan las diferentes
condiciones que deben ser mejoradasu optimizadas dentro del mercado y logistica

de este sector.
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5DESCRIPCION DEL PRODUCTO

5.1 DESCRIPCION DEL PRODUCTO

El araz4 también conocido como guayaba amazdnica es un arbusto de la
familia de lasmirtaceas procedente de la regibn amazonica cuyo fruto se caracteriza
por ser una baya esférica con un didmetro que varia entre los 5y 10 cm, su peso
oscila entre los 200g y 400g;su pulpa es de tonalidad amarilla 0 naranja, ademas de
que su sabor suele ser &cido, mientrasque su aroma es dulce y aromético; este
arbusto inicia su produccion entre los 14 y 18 mesesde edad y esta va aumentando

hasta aproximadamente los 5 afnos.

Este fruto se cultiva generalmente en paises como Colombia, Ecuador, Brasil
y Pera. En Colombia, su cultivo se suele encontrar en departamentos como: Meta,
Santander, Caqueta, Putumayo, Amazonas, Cundinamarca y el Eje Cafetero,
aungue es importante mencionar que este se puede encontrar en otras zonas del
pais que presenten las condicionesgeograficas y climaticas adecuadas para su

cultivo.

Algunas propiedades que ofrece el Araza son el alto contenido en azucares
naturales, minerales dentro de los cuales se destaca el potasio, calcio, magnesio y
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fésforo, también contiene antioxidantes y vitaminas A, B1 y C, en donde la vitamina
C duplica el promedio que puede estar presente dentro de una naranja. Por su parte
gracias a su alto contenido de vitaminas, minerales, antioxidantes, etc. es de gran
beneficio para el bienestar y la salud de las personas, brindando asi la oportunidad
a sus consumidores de contar con un producto exquisito, con un alto nivel nutritivo

y con impacto positivo en su calidad de vida.

5.2 FICHA TECNICA ARAZA

Tabla 1. Ficha técnica

NOMBRE COMUN Araza, Guayabo amazdnico
NOMBRE CIENTIFICO Eugenia stipitata Mc Vaugh
FAMILIA Myrtaceae

GENERO Eugenia

TIPO Fruto

Fuente: Elaboracion propia: Propiedades del araza

5.3 BENEFICIOS NUTRICIONALES DEL ARAZA

El arazd presenta diversos beneficios nutricionales para su consumidor

dentro de loscuales encontramos gran variedad de proteinas y vitaminas. Se
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compone de aproximadamente un 90% de agua, fibra, vitaminas A, B1y C, contiene
minerales tales comopotasio, calcio, magnesio, fésforo y algunos carbohidratos; las
caracteristicas mencionadas anteriormente, entre otras, le permiten ser una gran
fuente de energia para su consumidorbrindando ademas diferentes beneficios a la

salud (Figura 1) como lo son:

e Proteccion de las células de los radicales.

e Retraso en el envejecimiento.

e Fortalecimiento del sistema inmune.

e Depuracion de la sangre.

e Mejor funcionamiento del sistema digestivo.

e Regula el flujo sanguineo y la tension arterial.

e Preserva la salud de la retina.

e Ayuda al desarrollo y salud de la piel, la mucosa, dientes, tejidos blandos, etc.
e Mejora el sistema cardiovascular.

e Promueve el 6ptimo funcionamiento del cerebro y del sistema nervioso.
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ANTIOXIDANTE  PROTEGE LOS CARTILAGOS
MEJORA LA ‘ CONTRA ENFERMEDADES

RICA EN

ITAMINAS, e A CARDIOVASCULARES

ADIOS DOLORES
ESTOMACALES

RICA EN POTASIO DEPURA LA SANGRE

FORTALECE EL
SISTEMA INMUNE

llustracién 1. Beneficios Nutricionales del Araz4 Fuente: (Salud y cuidado, s.f.)
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5.4 CULTIVO ARAZA

El arbusto del araza empieza su produccion aproximadamente a los 2 afios
de vida, presenta su punto maximo de produccién entre los primeros dos y cuatro
afios de cultivo; unasola planta de este fruto puede llegar a producir entre 30 y 40
kilogramos por cosecha. Durante su cultivo el araza presenta diferentes estados y
caracteristicas (Tabla 2) que se vanreflejando fisicamente en cambios especificos
como lo es la coloracion del fruto, Lacoloracion y estado del fruto (llustracion 2) va
cambiando de un tono verde oscuro, pasandopor varias fases hasta llegar a un color
amarillo brillante; estos cambios en la tonalidad del fruto permiten identificar en qué
estado del proceso de maduracion se encuentra el araza paraasi mismo lograr
identificar con mayor facilidad el momento ideal para su recoleccion, transformacion
e incluso cuando ya no es apto para el consumo; es importante mencionar que el
estado ideal para la recoleccion de la fruta es verde-maduro cuando se pretende
comercializar en fresco, mientras que para realizar algin proceso industrial con este

es preferible que se haga en un estado maduro.
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Tabla 2. Caracteristicas del Araza

Estados Color Caracteristicas

Inmaduro Color verde No se recomienda bajar la fruta aun del arbol
oscuro, leve (Figura 1).
modificacion tonalidad
mate

Verde - Color verde claro Estado 6ptimo para la recoleccién del fruto y

sirve para su comercializacion en fresco

Maduro  sin brillo (Figura 2).

Pintdn Color verde conl0- Se requiere de una manipulaciébn mas
25% de color cuidadosa y sepuede implementar en
amarillo transformacion industrial (Figura

3).
Pinton % Color amarillo en La fruta presenta caracteristicas

mas del 50% del

fruto

fisicoquimicas adecuadas (Figura 4).

28 | 82



Maduro  Color amarillo en el Optimo para la transformacion industrial y
100% de lasuperficie sus operaciones de manipulacion son
del limitadas por las caracteristicas de la fruta,
fruto las cuales presentan un mayor riesgo de

estropearse (Figura 5).

Sobre- Color amarillo No es apto consumir la fruta ni fresca, ni

madur oscuro, fruto transformadapor el proceso de fermentacion

0 blando gue se empieza a realizar dentro de ella
(Figura 6).

Adaptado de (Puentes & Otalvaro Marin , 2013)

llustracion 2. Coloracion del fruto (Instituto Amazonico de investigaciones cientificas ,

2006)
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5.5 USOS DEL ARAZA

Por su Unico sabor y aroma el arazé es una fruta de gran utilidad en

diferentes campos,cdmo se muestra a continuacion:

Tabla 3 Usos del Araza

Alimentos Almibares, Yogures, néctares jugos,
frutaen fresco pulpa de fruta,
mermeladas, bocadillos, frutos

deshidratados.

Productos aromatizantes Perfumes, esencias, ambientadores.
Licores Vinos, cervezas artesanales y
cocteles.

Elaboracion propia. Tomado de (Instituto Amazoénico de investigaciones cientificas ,

2006)
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6ESTUDIO DE MERCADO

6.1 ANALISIS DEL MERCADO OFERENTE

Colombia representa a uno de los paises dentro de Latinoamérica con mayor
crecimiento econémico dentro de los ultimos afios, sin embargo, pese a que es
catalogado como uno de los mayores y mas importantes paises en crecimiento su balanza
comercial parael afio 2020 muestra un déficit de 10. 130 millones de délares, en donde
sus importaciones registran un total de 41.185 millones de ddlares, mientras que sus

exportaciones registraron 31.056 millones de doélares. (Portafolio, 2021)

Las exportaciones realizadas por este pais suelen ser lideradas por la venta
externa decombustibles, siendo este el grupo mas fuerte dentro de este rubro, pese
a esto, el sector agropecuario alimentos y bebidas para el primer semestre del afio
2021 presento un 25% de participacion segun datos del DANE, mostrando un
crecimiento significativo, lo que simboliza oportunidades para el pais, ya que
Colombia al ser un pais con una diversa variedadde suelos y climas cuenta con
grandes ventajas frente a los demas paises de la zona, presentando asi una

oportunidad a largo plazo, por lo que se debe dar prioridad al sector de la agricultura.

Para el cuarto trimestre del afilo 2020 en sector de la agricultura presento un
crecimiento de 3,4% respecto al mismo periodo del afio 2019, esto como

consecuencia del crecimiento de los cultivos agricolas permanentes y transitorios,
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actividades de apoyo a la agricultura, la ganaderia y posteriores a la cosecha que

presento un 4,8%.

Se puede concluir segun los datos anteriormente mencionados que el sector
agricola colombiano simboliza una gran apuesta a la economia del pais ademas de
ser una gran oportunidad de negocio, ya que este sector tiende a crecer
continuamente pese a que presenta algunos problemas, ademas se debe
mantener presente que Colombia hasta ahora estd comenzando a dar una mas

importante mirada al mercado de las frutas exoticas y a suexportacion.

6.1.1 PRODUCCION DEL ARAZA EN COLOMBIA

En Colombia la produccién de Araza segun estudios realizados por la
universidad del Rosario se encuentra principalmente en los departamentos del
Amazonas, Caqueta, Putumayo y Guaviare, en donde las hectareas disponibles
para su produccion supera las 600, siendo Caquetd el departamento que mas
produccion genera (llustracion 3), esto en base gracias al programa de desarrollo
realizado por ASOHECA (Asociacion de Reforestadores yCultivadores de Caucho

del Caquetd)
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Departamentos Productores

Departamentos con algunas
areas sembradas

llustracion 3. Regiones Productoras de Arazd en Colombia Fuente: Instituto
amazoénico deinvestigaciones cientificas SINCHI (Hernandez, Becerra, & Catrrilo,

2006) Araza

Segun censo realizado por la Corporacion colombiana de investigacion
agropecuaria, AGROSAVIA, para el afio 2004 en Colombia existian un total de 499
hectareas cosechadasde Araza en los departamentos de Caqueta y Putumayo,
mientras que para el afio 2005 la produccién del Araza solo en el departamento de
Caqueta registré 495 hectareas cosechadaspor 912 productores que contaban con
un total de 217.282 plantas que se encontraban distribuidas en diferentes municipios

como: Albania, Florencia, Valparaiso y Solita.
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De acuerdo con el estudio realizado por SINCHI, para el afio 2006 la actividad
productora en el departamento de Caqueta era realizada por pequefios cultivadores
y productores, en donde un 63% de las fincas que realizaban su cultivacion contaban
con igualo menos a 50 hectareas, un equivalente a 724 predios destinados a su

produccion.

A partir de lo dicho anteriormente se puede deducir que, pese a que existe un
namero relativamente significativo de produccion de Araza en diferentes
departamentos del pais, el fruto aun no es muy conocido gracias a la falta de un
proceso logistico optimo que permita su apropiada manipulacion y transporte hacia

el resto de pais.

Pese a esto el Araza simboliza grandes oportunidades tanto en el mercado
nacional como internacional, ya que cuenta con diferentes propiedades y beneficios
qgue lo hacen atractivo en el momento de su comercializacién, ademas que la
ubicacion de Colombia y susdiferentes climas tropicales permiten que el mercado

nacional e internacional se vea abastecido durante todo el afo.

PRECIOS LOCALES DEL ARAZA

El precio del Araza en el mercado nacional suele variar dependiendo de las
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condiciones en las que haya sido cultivado, ademas que se tienen en cuenta sus
caracteristicascomo base al momento de adquirir su precio, uno de los factores o
caracteristicas que definenel precio es el tamafio ya que en su estado totalmente
natural, es decir en su comercializacion como fruto sin proceso, si el tamafio es
pequefio el valor por kilo en el afio 2016 era de $2,500COP, mientras que si el fruto
tiene un tamafio y proporcion grande el precio tiende a variar entre $3.000 y $3.500

COP.

Pese a esto en Colombia existen diferentes empresas que se decidan a la
comercializacién netamente de la pulpa de Araza, una de estas empresas es Araza
Fruit la cual se encuentra ubicada en la ciudad de Medellin, su principal actividad
econdmica es la comercializacion de la pulpa y arboles de Araza, segun informacién
proporcionada por estaempresa, el kilo de pulpa de Araza que ellos venden y
comercializan suele ser vendido a
$15.000 COP esto al menos en el afio 2019, en donde cada porcidbn o empaque

contiene 100g.

Frente a esto se logra evidenciar que el valor de mercado nacional de esta

fruta es viable, ya que no es demasiado costoso lo que permite una mayor atraccion

por parte del consumidor.
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6.1.2 PRODUCTO DE EXPORTACION

6.1.2.1 PAISES DESTINO DE EXPORTACION DEL SECTOR

PAISES DESTINO DE EXPORTACION FRUTAS

EXOTICAS
1,1% 0,2%
’ 0% ’ o
0,4% \ 6,5% 5/1%
1,3;\9:9%—

78,5%

/
5,3%/

R L] B

L] L] L]

C " &

L] L] R
PAISES BAJOS CANADA FRANCIA
HONG KONG BRASIL EMIRATOS

ARABES UNIDOS

ALEMANIA ESLOVENIA BELGICA
REINO UNIDO ESPANA ESTADOS
UNIDOS

llustracion 4. Paises Destino de Exportacion del Sector Elaboracién propia

adaptada de (Ruiz, 2020)
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Dentro de los principales paises de destino para la exportacion de frutas
exoticas se destacan Paises bajos, Reino Unido, Canada, entre otros; siendo este
primero, respectivamente, el que cuenta con un 78,5% de participacion siendo ésta
la mayor dentro detodos los paises incluidos dentro del estudio; esto tiene su
fundamento en que Paises Bajos es un pais reexportador por lo cual maneja la
mayor cantidad de importaciones posibles paraluego exportar los productos a la
region (Unidn Europea) gracias a los diversos tratados y acuerdos comerciales que
existen entre las dos partes y asi mantener su balanza comercial de manera
equilibrada y ademas posicionandose econdémicamente bien, teniendo en cuenta
guepara el afio 2020 se posicion6 en la economia numero 17 a nivel mundial

evaluando su PIB.

6.1.2.2 DISCRIMINACION DE EXPORTACIONES DEL SECTOR CON

DESTINO APAISES BAJOS
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EXPORTACION FRUTAS EXOTICAS A PAISES BAJOS
PITAYA PINA

TOMATE DE ARBOL 0%-_—0%
2% UCHUVAS
29%

MANGOS
3%

GULUPA
34%

llustracion 5. Exportacion Frutas Exoéticas a Paises Bajos Elaboracion propia

adaptada de(Ruiz, 2020)

Segun informe presentado por la revista Agronegocios (Ruiz, 2020) durante
el afio 2019 la gulupa, la uchuva y el tomate de arbol se destacaron en las
exportaciones realizadascon destino a Paises Bajos. Teniendo en cuenta estos
resultados, las grandes cantidades y la diversidad de frutas exéticas que importa
paises bajos lo hace ser el pais de destino idoneo para el araza, pues se evidencia
que hay gran demanda por este tipo de frutos en su mercadoy que, ademas,
respecto a la zona, es un importador potencial del mercado de frutas exéticas

colombianas.
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6.1.2.3 PROYECCION DE PRODUCCION DE ARAZA EN COLOMBIA

PRODUCCION DE ARAZA EN COLOMBIA
(TONELADAS)

18.000
16.000
14.000
12.000

10.000
8.000
6.000
4.000
2.000

0

2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022

llustracion 6. Proyeccion Produccion de Arazéa en Colombia Elaboracién propia

Teniendo en cuenta la proyeccién de produccion del Araza en Colombia
presentada por el estudio SINCHI (Hernandez, Becerra, & Carrillo, 2006) donde refiere

una proyeccion desde el afio 2006 hasta el afio 2012 (proyecciéon relacionada a
continuacion, Tabla 4) y tomandola como base se realizo la siguiente proyeccion desde
2013 a 2022, teniendo en cuenta que para el afio 2021 la produccién seria
aproximadamente de 14.767 toneladas, datoque serd tomado en cuenta para realizar las

siguientes proyecciones presentadas en este estudio.

Tabla 4. Proyeccién produccion de Araza
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Productores | Mo Plantas 2006 2007 2008 2009 2010 2011 mz2

912 247282 2165.81 | 2B63.58 | 343218 | 4029.64 | 4411.62 | 4439.83 | 443983

Fuente: SINCHI (Hernandez, Becerra, & Carrillo, 2006)

6.1.2.4 DESTINO DE LA PRODUCCION: MERCADO NACIONAL Y

EXPORTACION

PRODUCCION ARAZA EN COLOMBIA

5,5%

NACIONAL

EXPORTACION
|

94,50%

llustracion 7. Destino de la Produccién: Mercado Nacional y Exportacion

Elaboracion propia

Basados en la proyeccion anteriormente realizada respecto a la produccion
del Arazden Colombia y estableciendo relacién con el estudio elaborado por la

revista Agronegocios (Ruiz, 2020) se logra determinar que del total de frutas exoéticas
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producidas en Colombia parael afio 2019, se destin6é un 5,5% para la exportacion,
en relacion a esto, teniendo en cuenta que de la proyeccion de produccién para el
afo 2021 equivale a 14.767 toneladas de araza, se realizaria una exportacion como
minimo del 5,5% (Porcentaje real de exportacion a paises

bajos para el afio 2019) se concluye que la exportacion de Araza para el afo

2021 seria de812 toneladas.

6.1.2.5 DESTINO POTENCIAL DE EXPORTACION DE ARAZA

EXPORTACIONES A PAISES BAJOS

RESTO DEL
MUNDO

PAISES BAJOS

llustracion 8. Exportaciones a Paises Bajos Destino Potencial de

Exportacion

Elaboracién propia
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De las 812 toneladas proyectadas anteriormente para exportacion se realiza
una estimacion aproximada donde 637,4 toneladas tendrian como destino de
exportacion Paises bajos, y 174,6 toneladas restantes tendrian como destino de
exportacion otras partes del mundo; teniendo Paises bajos una importacion del
78,5% del total de toneladas destinadas ala exportacion, y el 21,5 % restante para
el resto del mundo. Estos porcentajes se tomaron teniendo en cuenta el estudio
publicado por la revista Agronegocios (Ruiz, 2020) donde segun los datos
presentados por éste, en el mercado de exportacion de las frutas exoéticas
colombianas se destina, del total de frutas con destino de exportacion, un 78,5%
para PaisesBajos, evidenciando asi la posible demanda que podria existir en el pais

para el nuevo producto que ingresara al mercado.

7ANALISIS DEL MERCADO DEMANDANTE

7.1 DEMANDA GLOBAL

El crecimiento de la demanda de frutas a nivel mundial ha tenido un ascenso
en los ultimos afios, esto de igual manera viéndose reflejado en el creciente interés
por el consumo de frutas exéticas, en donde las que han recibido mayor
reconocimiento se destacan la uchuva, gulupa, maracuyd, tamarindo, granadilla y
demas, los 5 principales paises que mas importaciones de fruta exoética realizaron

en el aflo 2019 esto segun datos del Observatory of Economic Complexity son:
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Estados Unidos con 26.4% se ubica en el primer lugar, seguido por Paises Bajos

con 8,3%9, China con 7,52%, Francia con 5,36%, y Alemania con 5,29%.

Asi mismo, entre 2018 y 2019, los importadores de frutas exoéticas que
presentaron mayor crecimiento fueron Estados Unidos ($ 427 millones), China ($
380 millones), Emiratos Arabes Unidos ($ 293 millones), Francia ($ 122 millones) y
Espafia ($ 62,5 millones), quienes simbolizan una gran oportunidad como mercado
demandante y objetivo para los paises productores de fruta exdética en donde

principalmente para Colombia quien sedestaca en este sector.

7.2 DATOS BASICOS DE PAISES BAJOS

Segun el (Ministerio de Asuntos Exteriores, Union Europea y Cooperacion

, 2021)los datos basicos sobre paises bajos son:

Nombre Oficial: Reino de los Paises Bajos.

Superficie: 41.500 Kmz?, a los que hay que afiadir 500 Kmz de las islas caribefias de
Bonaire,Saba y San Eustaquio.

Limites: Los Paises Bajos estan situados en el Oeste del continente Euroasiatico,
a 52° de latitud Norte y 5° de longitud Este. Limitan con Bélgica por el Sur, con la
Republica Federalde Alemania por el Este y con el mar del Norte por el Norte y el

Oeste.
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Poblacion: 17.481.214 habitantes (enero 2021).

Capital: Amsterdam (872.757 habitantes, enero 2021), pese a esto la sede del
Gobierno eseencuentra en La Haya (545.838, enero 2021).

Ciudades importantes: Roéterdam (651.157 hab.), Utrecht (357.597 hab.),
Eindhoven (234.394 hab.) (enero 2021).

Idioma: Se habla una lengua germanica propia: el neerlandés (practicamente
idéntico al flamenco).

Religion: Libertad de culto. Aunque Paises Bajos es un pais tradicionalmente
calvinista, lasultimas estadisticas revelan que hay un 20% de catodlicos, seguidos
por los protestantes (15%), los musulmanes (5%) y otros cultos religiosos (6%). Hoy
por hoy predominan quienesno practican ninguna religion (54%).

Moneda: Euro.

Forma de Estado: Los Paises Bajos se configuran como una monarquia
parlamentaria. La vida politica se organiza en torno a las dos camaras de los
Estados Generales y el gobierno. El monarca forma parte del gobierno, aunque no

lo preside.

7.3 DATOS SOCIALES

Poblacién urbana (2020): 92,1%

Densidad (2020): 508 habitantes por km?
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indice Desarrollo Humano [valor numérico /n° orden mundial (2020)]: 0,944/ 8°
de 73 paises

Tasa de fecundidad (2020): 1,7

Tasa de natalidad (1/1000) (2020): 10,14

Tasa de mortalidad (1/1000) (2020): 8,90

Esperanza de vida (afios) para mujeres (2020):

84,4 Esperanza de vida (afios) para hombres

(2020): 81,2Tasa de analfabetismo (2020): 1,5%

Ingreso nacional bruto per céapita en délares americanos (Banco Mundial,
2019):53.100 (Ministerio de Asuntos Exteriores, Unién Europea y Cooperacion ,

2021)

7.4 DATOS ECONOMICOS DE PAISES BAJOS

Segun datos del Banco Mundial para el afio 2019 Paises Bajos presento un
PIB que corresponde a 810.247 millones de euros, convirtiéndolo asi en la
decimosexta economia mas fuerte del mundo y la quinta para el afio 2020 dentro
de los paises que conforman la Unién Europea, el PIB per cépita ronda un total de
46.700 euros, ocupando asi la cuarta posicion dentro de la Unién Europea, justo

después de Luxemburgo, Irlanda y Dinamarca.

El sector que domina la economia dentro de este pais es el terciario, que
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representa un poco mas del 70% del PIB, donde mas de las actividades laborales y
comerciales de la poblacion es enfocada en este sector, se debe tener en cuenta
gue en un contexto general Paises Bajos presenta una economia muy abierta al
comercio, pese a esto corre con el riesgo de presentar problemas debido a

coyunturas de la economia mundial.

Para el afio 2020 presento una deuda publica equivalente a 434.931 millones
de euros,la deuda publica con un porcentaje igual a 54,5% del PIB, en cuanto al IPC
para el primer semestre del afio 2019 fue de 2,4%, igualmente, Paises Bajos es uno
de los paises con menorporcentaje de desempleo en el mundo.

Gran parte de la poblacion de este pais se encuentra establecida al oeste
pais por estarazén el nucleo econémico y comercial del pais se ve apoyado o
concentrado alli siendo estaregion la que genera mas de la mitad del PIB, ademas
gue este al concentrar el poder econémico del pais, suele ser el mayor atractivo

para las empresas extranjeras que deciden optar por hacer negocios.
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Tabla 5 Composicion del PIB por Sectores

COMPOSICION DEL PIB

SECTORES (%)

AGRICULTURA

MINERIA

INDUSTRIA Y MANUFACTURAS
Industria alimenticia, productos
estimulantes

Quimica

ENERGIA

POR

AGUAS Y GESTION DE RESIDUOS

CONSTRUCCION

COMERCIO, TRANSPORTE Y HORECA

Comercio mayorista y consultoria com.

Comercio detallista (excl. Automdviles)

INFORMACION Y COMUNICACION

Telecomunicaciones

TIC

2017
1,9
1,0
111

2,1

15
1,0
0,6
4,1
18,5

7,6

4,4
1,0

2,7

2018
1,7
0,9
111

2,1

1,6
1,0
0,6
4,2
18,5
7,7
3,4
4,5
1,0

2,8

2019
1,6
0,7
10,9

2,1

1,2
1,2
0,6
4.4
18,4
7,7
3,4
4,5
0,9

2,9
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SERVICIOS EMPRESARIALES 13,4 13,7 13,8

ADMISNISTACION PUBLICA Y 18,8 18,8 18,8

SANIDAD

Gasto general de la Administracién 6,3 6,3 6,2

publica

Educacion 4,4 4.4 4,3

Sanidad 4,4 4,4 4,3

Bienestar y otros servicios no comerciales 3,8 3,8 3,9

CULTURA, OCIO Y OTROS SERVICIOS 2,1 2,1 2,1

Impuestos netos sobre los productos 10,4 10, 10,9
5

TOTAL % PIB (bruto, precios 100 100 100

corrientes)

Fuente: CBS, Nationale Rekeningen 2019, 2020 (P 11.4).

A partir de la tabla se logra evidenciar que los sectores que presentaron
mayor participacion dentro del PIB para el afio 2019 fueron industria y manufactura
(10,9); comercio, transporte y horeca (18,4); servicios empresariales (13,8); y
administracion publica y sanidad (18,8), lo que logra indicar que para Paises Bajos
el sector de administracion publicay sanidad es el que representa en gran porcentaje
el PIB, lo que indicael cuidado y preocupacion de este pais por educacion, sanidad
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y bienestar es de gran importancia.

7.5 ANALISIS DEL CONSUMO INTERNO DE PAISES BAJOS

Las tendencias de consumo de frutas y hortalizas dentro de los paises
europeos han mostrado un significativo incremento en la dltima década esto
principalmente evidenciado por la actual preocupacion de los ciudadanos europeos
en temas de salud, comercio justo, estilo de vida, imagen y demas conceptos
asociados, dentro de los paises con mayorincremento en el consumo de frutas son

Alemania, Italia y Reino Unido.

Segun (Procolombia, 2019):

“En el caso de las frutas procesadas, la demanda supera la produccion
interna, por lo que se hace necesaria la importacién de estos productos.
Adicionalmente, las frutas exoéticas y tropicales no se pueden producir en la
UE, lo cual se traduce en una variedad de oportunidades para los productos
colombianos de frutas tropicales (mango y papaya) o de frutas exoticas

(gulupa, uchuva, y maracuyd)”.

Asi mismo, segun cifras del estudio realizado por GfK (Growth from
Knowledge) y GroentenFruit Huis organismo de la industria de frutas holandesa, se
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revelé que en el dltimoafo (2020) el consumo de frutas y verduras por parte de los
hogares tuvo un aumento de 9%con respecto al afio 2019, esto causado por la
pandemia y cuarentena generada por el COVID19.

Los productos que mayor consumo presentaron fueron aquellos que cuentan
con un alto contenido vitaminico como son las naranjas, toronjas, mangos, fresas,
entre otras, en consecuencia, los minoristas presentaron grandes oportunidades al
momento de comercializar estas frutas, pues contaban con grandes volimenes de

estos productos, lo queles permitia obtener buenos resultados.

No solo el comercio directo con los clientes tuvo un aumento sino también el
comercio en linea, tanto asi, que el afio 2020 mostro un aumento del 30% en el
comercio defrutas y verduras en linea, lo que en la actualidad representa un
6% del total de losconsumidores de frutas. "Con todo, podemos concluir que la
situacion especial debida al coronavirus ha estimulado el consumo de frutas y
verduras, al menos en los hogares de los consumidores”, dijo el grupo GfK, esto
sin duda representa un avance significativo para lasalud y comercio de Paises

Bajos.

7.6 ACUERDOS O TRATADOS DE PAISES BAJOS CON COLOMBIA

Procolombia expone en el acuerdo comercial Colombia-Unién Europea que
el incremento de exportaciones de frutas exoticas esta fuertemente ligado a la firma
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de los tratados de cooperacion con la Union Europea a partir del afio 2013
(Ministerio de Industriay Comercio , 2021), ademas que antes del acuerdo comercial
con la Unién Europea, el arancelbase para las frutas colombianas que ingresaban a
este territorio era entre el 0y el 17,6%, sinembargo, desde el vigor de dicho acuerdo,
gran parte de los productos colombianos del sector agricola ingresan libres de

arancel, impulsando la exportacion a dicho mercado de frutas frescas y procesadas.

Igualmente, el TLC vigente con la Unién Europea expone que en materia de
bienes agricolas se tendra acceso libre de aranceles para bienes claves de la
canasta exportadora como flores, tabaco, café y procesados, biocombustibles,
aceite de palma, y la mayoria de lasfrutas y hortalizas, entre otros. (FUNDACION

UNIVERSIDAD DE AMERICA, 2020)

Asimismo, el Acuerdo comercial con la Union Europea permitird la
identificacion de proyectos de cooperacion que apunten a la generacion de
oportunidades para el comercio y la inversion, favoreciendo de manera especial el
aprovechamiento de las PYMES, generando asi oportunidades de comercio e
inversion para los productores y cosechadores colombianosde Araza, dentro de las

ventajas generadas a partir del TLC y acuerdo comercial se encuentran:
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Nuevas y mayores oportunidades de mercado.

Nuevos vinculos en las cadenas de produccion y suministro.

Posibilidad de alianzas productivas y comerciales.
Mas clientes y mas consumidores.

Mejores condiciones para atraer inversionistas

Mayores opciones y mejores precios para los consumidores.
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8GUIA DE EXPORTACION

8.1 CREACION EMPRESA O FORMALIZACION ACTIVIDAD EXPORTADOR

Para la creacion de empresa o formalizacién del proceso exportador en
Colombia debe tenerse el Registro Unico Tributario (RUT) que certifique la
autenticidad de su actividadcomercial ante la Direccion de Impuestos y Aduanas
Nacionales DIAN, ademas de contar con estos registros, el exportador estara
obligado a operar bajo el Régimen Comun para estodebe tramitar su resolucién de
facturacion ante la DIAN, igualmente, el exportador tendra que declarar y cumplir
con su responsabilidad tributaria (declaracion de IVA, facturacién, retenciones,

exdgena, entre otros).

Para realizar el proceso de exportacion es necesario que el exportador realice
su inscripcion ante la Ventanilla Unica de Comercio Exterior VUCE, algunos de los
procedimientos que se deben llevar a cabo son: el registro como productor nacional,
las respectivas autorizaciones previas, permisos, certificaciones y vistos buenos
que otorgan las diferentes autoridades gubernamentales en los procesos de

exportacion e importacion.

También es necesario que se obtenga previamente la firma digital en
CERTICAMARAENtidad filial de la Camara de Comercio de Bogota que otorga un
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usuario y contrasefia paraacceder a la VUCE (Camara de Comercio de Bogota,

2019).

8.2 CLASIFICACION ARANCELARIA

Las frutas se encuentran clasificadas en el capitulo 8 del arancel de aduanas
llamado “Frutas y frutos comestibles; cortezas de agrios (citricos), melones o
sandias”; luego encontramos la subpartida 0810 llamada “Las demas frutas u otros
frutos, frescos”. Especificamente el arazd se encuentra localizado en la subpartida
arancelaria namero 0810.90.90.90 conocida como “las demas”. Debido a que el
araza no es tan reconocido y noha sido producto de exportacion en ocasiones

anteriores este no cuenta con una partida arancelarias Unica.

8.3 CERTIFICADO DE ORIGEN

Para ejercer y gozar de las reducciones arancelarias otorgadas a partir de
lasnegociaciones de los acuerdos de libre comercio o TLC es necesario que el
exportador cuentecon el Certificado de Origen con el objetivo de poder disfrutar de
estas preferencias. La Declaracion Juramentada de la Determinacion de Origen
debe ser diligenciada conanterioridad ya que es uno de los requisitos que se

deben cumplir para poder acceder a este beneficio.
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Los documentos y requisitos necesarios que debe tener el exportador para

asi recibirel certificado de origen son los siguientes:

e Ser productor de la mercancia. La persona natural o juridica debe estar
inscrita en el Registro Unico Tributario (RUT) con la actividad econémica que

corresponda a la produccion del producto objeto de la declaracion juramentada

de origen(DIAN, 2021).

e Asociacion: Si el productor para el procedimiento de elaboracién y
presentacion de la declaracién juramentada de origen contrata otra
persona, el productor hara el proceso de Asociacion, para lo que él debe:

e Solicitar la asociacion: Antes de presentar la declaracion juramentada de
origen debe solicitar a la Coordinacion del Servicio de Origen través del

correo electrénico: www.mandatos-origen@dian.gov.co, la asociacion

de las dos personas. (DIAN, 2021)

e Adjuntar el poder para el efecto debidamente otorgado, registro mercantil
y cédulas de ciudadania de los representantes legales de las dos
empresas: Se adjuntan escaneados a la solicitud por correo electrénico.
(DIAN, 2021)
El productor debera recopilar la informacién solicitada y con fundamento

en las normas de origen del acuerdo comercial correspondiente

Declarar el cumplimiento de estas seleccionando el criterio de origen que

corresponda al producto.
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e Recopilar la informacion sobre la produccion y seleccionar el criterio de
origen que corresponda: Obtener firma digital: Antes de presentar la
declaracion juramentada de origen, el productor (o la persona que a su
nombre hara el procedimiento) debera

e Obtener una firma digital a uno de los siguientes proveedores:
Certicamaras, Sistema De Gestion Electronica —SGE o Andes SCD.

(Procolombia, 2012).

8.4 SOLICITUD DE VISTOS BUENOS

Para la Solicitud de vistos buenos para la exportacion por parte de Colombia
es necesario que se identifiquen los pertinentes requisitos que debe cumplir cada
uno de los productos presentes dentro de esta actividad comercial, pues se debe
velar por el cumplimiento de la proteccion de la salud humana, animal y del medio

ambiente.
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Tabla 6. Vistos Buenos

VISTOS BUENOS

INVIMA Productos

Certificados de

autorizacion de

comercializaci6

n

Certificado fitosanitario

Materias primas para uso o

consumo humano.

Notificacion Sanitaria (NSA)

Permiso Sanitario (PSA)

Registro Sanitario (RSA
Pais tercero autorizado
por laUE para exportar
Establecimientos y areas
de produccidn registradas
por la

autoridad competente

Fuente: Elaboracion propia adaptada de Legiscomex
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8.5 TERMINOS DE NEGOCIACION INTERNACIONAL INCOTERMS

En el proceso de exportacion de arazd a paises Bajos, se contempla el
incoterm FOB (Free On Board) para definir los términos de negociacion
internacional. En este caso el vendedor se hace responsable de la mercancia desde
el embalaje y verificacion, carga, trasporte en el pais de origen, costes de
manipulacion y aduana de exportacion; por su parte,el comprador debe responder
por el resto del proceso exportador desde el momento en que recibe la mercancia,
esto comprende desde la eleccion y el pago del transportista, la aduana de
importacion, coste de manipulacién de importacién, descargay recepcion en el lugar

de destino, transporte al interior del pais de destino y el seguro. (Michael Mird, 2021)

INCOTERM FOB

FABR|CA PRIMER ALMACENAJE CARGA LLEGADA ALMACENAJE LLEGADA ALMACEN
ENVIO  MERCANCIA MERCANCIA A DESTINO

- OBLIGACION - OBLIGACION 0 TRANSFERENCIA
VENDEDOR COMPRADOR DE RIESGO

incoterms.online

llustracion 9. Incoterms Fuente: (Michael Mir6, 2021)

o 4
"]
IEE =R __uu
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Célculo FOB

Tabla 7 Calculo valor FOB

VARIABLE VALOR ESPECIFICACIONES

Tamarfio del contenedor | 20 pies Sistema de refrigeracion
propio

Tipo de contenedor Reefer

Puerto de origen
Tamafio de la carga
Tipo de contrato

Costo de traslado por

tonelada

Puerto de Cartagena

FOB - Free on Board
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TRM

$4.000

COSTO PRODUCTO

Descripcion

Cantidad

Precio

Total COP

Total USD

Pulpa de arazéa

congelada - kg

24.682 Kilos

24.68Tonelada

S

$50,000 * 1Kg

$1°234.100.000

$308.525

60 | 82




COSTO DE FLETE TERRESTRE

Costo de traslado

por tonelada:

Origen: Caqueta

$122.444 por tonelada

Costo por movilizar | Destino: $3'021.900

el vehiculo de un | Cartagena

lugar a otro

Costo por tonelada de una hora

habil adicional de espera, cargay $91

descarga 1

Transporte de | 24.68 Toneladas $3°021.900 755.5

Bodega a Puerto

Costo de seguro | Asegurar  Carga | $24°682.000 $6170.5
por 3 Trayectos,

entre el 0.5% vy el
2% del valor de la

carga

COSTOS DE PREPARACION Y EMPAQUE

Bolsas zip-lock

80880 bolsas

de250qgr

Bolsa

$60COP X

$4’'852.800

$1.213
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COSTO DE FLETE MARITIMO

Costo de 1 Precio $11°988.000 | $2.997
flete Contenedor actualdel
maritimo FCL mercado
para una $2712 - $2997
carga FCL
TOTAL $44°544.700 $11.136,2
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8.6 PROCEDIMIENTO ADUANERO
A partir del Decreto 1165 de 2019 y la Resolucion 046 de 2016 el exportador
podra comprender el proceso necesario para realizar los tramites pertinentes dentro

del procedimiento aduanero, esto con el fin de que el proceso de este sea reducido.

En base a lo anterior es importante mencionar que Colombia cuenta con tres

regimenes de exportacion, estos siendo:

“‘Régimen de libre exportacion, régimen de exportaciones sujetas a vistos
buenos y elrégimen de prohibida exportacion que determinan los requisitos
gue se deben cumplirlos productos a ser exportados y que pueden ser
consultados por medio de la posicionarancelaria (descrito en uno de los

puntos anteriores)” (Camara de Comercio de Bogota, 2019).

Dentro del procedimiento aduanero es importante que se indague y se tenga
conocimiento sobre los procesos de solicitud de autorizacion de embarque (SAE), el
trasladoal lugar en el que se llevara a cabo el embarque, el pertinente procedimiento
de ingreso a la zona aduanera, la autorizacion de embarque. Embarque,
Certificacion de embarque y Declaracién de exportacién definitiva. (Camara de

Comercio de Bogotéa, 2019)

8.6.1 SOLICITUD DE AUTORIZACION DE EMBARQUE (SAE)
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Para la gestion de la Solicitud de Autorizacion de Embarque (SAE) es
necesario que el exportador o agente de aduanas gestione el correspondiente
documento a través de la DIAN, mas especificamente a través de su plataforma
MUISCA, en la Direccion Seccional de Aduanas del puerto o aeropuerto donde se

ubica la mercancia.

La SAE es aceptada cuando la autoridad aduanera acusa el recibido
satisfactorio de la misma por intermedio del Sistema, con una vigencia de un mes,
vencido este término debetramitar una nueva solicitud. Dentro de dicho periodo
debe hacer el traslado e ingreso de la carga a una zona primaria (puerto, aeropuerto,
puesto de frontera o zona franca) y embarquede la misma, empleando la planilla
de traslado a través de los servicios informéticoselectronicos autorizados.

(Camara de Comercio de Bogota, 2019)

8.6.2 INSPECCION ADUANERA

El levante automatico realizado por el sistema informatico de la DIAN
presenta la posibilidad de que no se realice el proceso de inspeccién aduanera, a
través de este sistema se arroja el resultado que aprueba y genera el niumero de la
Declaracion de Exportacion (DEX) lo que simplifica o elimina los tramites

adicionales.
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Otra de las posibilidades presentes dentro de la inspeccién aduanera basado
en el andlisis del riesgo, presenta y determina una inspeccion documental, fisica o
intrusiva a las mercancias o productos que se van a exportar, esta inspeccion debe

ser realizada por parte del declarante.

8.6.3 AUTORIZACION DE EMBARQUE

Una vez la autoridad aduanera haya acreditado y revisado que toda la
documentacion,la carga y cumplimiento de los tiempos se encuentre en orden, se

realizara la adecuada y conveniente autorizacion para que se realice el embarque

8.6.4 EMBARQUE

Consiste en el cargue de la mercancia dentro del medio seleccionado siendo
posible estos: maritimo, terrestre, aéreo, fluvial 0 demés medios de transporte de la
mercancia que tiene por objetivo la exportacion, esto con la previa autorizaciéon de

la autoridad aduanera.

8.6.5 CERTIFICACION DE EMBARQUE

Segun los plazos establecidos con anterioridad, el transportador, ya sea
persona natural o persona juridica, tiene la obligacion de transferir la informacion
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incluida en el manifiesto de carga; este proceso se debe realizar mediante un

sistema informéatico.

8.6.6 DECLARACION DE EXPORTACION DEFINITIVA

La declaracién de exportacion se debe presentar mediante la DIAN, luego de
haber realizado todos los tramites ya mencionados con anterioridad, sélo asi al
momento en que elexportador firme y presente dicha declaracion el proceso se dara

por terminado.

8.7 DOCUMENTOS SOPORTE

Los documentos soporte de la Solicitud de Autorizacion de Embarque — SAE son:

« Documento que acredite la operacion que dio lugar a la exportacion

(Facturacomercial o contrato).

« Vistos buenos o autorizaciones, cuando a ello hubiera lugar.

» Mandato, cuando actie como declarante una Agencia de Aduanas o un

apoderado.

Los documentos soporte de la Declaracion de Exportacion son los
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mencionados anteriormente y se debe incluir el documento de transporte
(conocimiento de embarque, guia aérea, carta porte o documento de
transporte multimodal), lista de empaque (si se requiere), certificado de origen
(si se requiere) y demas que otorguen soportes a la operacion o que sean
exigidos por la normatividad legal vigente. (Cadmara de Comercio deBogota,

2019)

8.8 REINTEGRO DE DIVISAS

Previamente a la realizacién del proceso de exportaciéon se debe pactar con la
contraparte el medio de pago que se va a utilizar, este puede ser un giro directo o
con cobertura de riesgo. Para el directo un ejemplo de este puede ser el pago
realizado de maneraanticipada y por su parte para la cobertura del riesgo se tienen
las garantias Stand By. Es importante tener en cuenta que las divisas que tienen
como origen las exportaciones solo se pueden reintegrar mediante intermediarios

gue se encuentren autorizados.

8.9 RUTA DE EXPORTACION

La ruta exportadora que se tomara para realizar el proceso de comercializacion
0 exportacion de la pulpa de Araza congelada hacia Paises Bajos con el objetivo de
gque sea reexportada por este pais, partird desde Colombia, mas especificamente
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desde el departamento de Caqueta por medio de transporte terrestre y dentro de un
contenedor refeerde 20 pies hacia la ciudad de Cartagena, desde donde se realizara

el ingreso y embarque de la mercancia en el Puerto de Cartagena.

Mientras que el puerto de desembarque y llegada de la mercancia sera el
puerto de Rotterdam debido a que existe una ruta directa entre los dos paises. Este
es considerado comoel puerto mas importante de Europa ya que es el puerto de
conexion del continente con el resto del mundo; es un puerto fruticola y tiene amplia

experiencia en el @mbito portuario.

8.10 EMBALAJE Y CONDICIONES DE EXPORTACION

Para el proceso de exportacion del fruto Araza se determinaran diferentes
aspectos parael transporte, empaque y embalaje de la fruta con el objetivo de que
la conservacién de la pulpa de esta fruta sea de la mejor manera, de modo que no
pierda sus propiedades y caracteristicas fisicas y quimicas en el proceso de
exportacion, ademas que estos aspectos brindaran proteccién al producto evitando

asi dafios originados por agentes externos que pueden ocasionar oxidacion.

Asi pues, con el objetivo de satisfacer y cumplir con los estandares de calidad
de ingreso de la pulpa de Araza este se ajustara a un sistema de embalaje que
permita conservarla cadena de frio y resistir asimismo las condiciones exigentes del

68 | 82



transporte y movilizacionoptima de la mercancia, se opta por el uso de un empaque
para productos perecederos con hielo seco que vele por la conservaciéon de la
cadena de frio que debe tener la pulpa de Arazddurante su proceso de exportacion

hacia Paises Bajos.

Empaque de envios perecederos con hielo seco

Tapa del 2 @

contenedor aislante

Bloques de hielo seco _§

Producto

Revestimiento de
plastico de 0,05 mm (2 mil)

Contenedor aislante

Caja externa corrugada

Etiqueta de hielo seco

llustracién 10: Empaque y Embalaje Fuente: FedEx Express
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Por esta razon la mercancia debe ser transportada en empaques que
permitan su proteccién y velen por su conservacion de manera que en ningun
momento se presente una rotura de la cadena de frio, pues del buen desarrollo de
ésta dependera la conservacién y la vida util del producto. Igualmente debe ser de
obligatoriedad la desinfeccion de los vehiculos que realicen el transporte de la
mercancia, esto con mayor cuidado y atencion debido a la actual situacion de la

pandemia ocasionada por el COVID 19.

Del mismo modo y gracias a que los productos que se incluyen en la
exportacion se enfrentan a diferentes normativas, leyes, requisitos, etc. es propicio
gue se seleccione un material amigable con el producto y con el consumidor, que
asimismo cumpla con las regulaciones y leyes del pais desde el cual se realiza la
exportacion y del pais de destino, estosiempre procurando la conservacion de la

mercancia.

El traslado del producto hacia Paises Bajos se realizara por medio del
transporte maritimo, pese a que este tipo de transporte requiere un poco mas de
tiempo para el trasladode la mercancia frente a los deméas, es mucho mas
econdmico y de facil acceso para el exportador, igualmente, el transporte por medio
maritimo permite el cargue de mayores toneladas de mercancia, en este caso de
pulpa congelada de Araza.
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La carga sera enviada mediante un contenedor Reefer de 20", el cual cuenta
con caracteristicas especificas para mantener la mercancia a la temperatura

adecuada para no romper con la cadena de frio y asi permitir que el producto llegue

en las mejores condicionesal lugar de destino.

Peso tara Capacidad de carga Capacidad cibica Longitud interna
3.080kqg 27400 kg 28,3m clbicos 5,44 m
6.791,4 |bs 60.417 Ibs 999 cu ft 17,9 ft

Ancho Altura Ancho apertura de Altura apertura de

Internc Interna Puertas Puertas

2,29 m 2,27 m 2,23 m 2,10m

751t 7,51t 7,31t 6,9 ft

llustracion 11 Dimensiones del Contenedor Fuente: DSV Global Transport and

Logistics
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9CONCLUSIONES

Por medio del plan de exportacion se logra concluir que existe una
oportunidad de comercializacion y exportacion de la pulpa de fruta de Araza
gracias al constante crecimiento de la tendencia de consumo de frutas
alrededor del mundo, especialmenteen el mercado meta siendo este Paises
Bajos, en donde, el consumo de frutas y verduras por parte de los hogares
tuvo un aumento de 9% con respecto al afio 2019.

El mercado de frutas exéticas procedentes desde Colombia cada vez crece
mas lo quegenera nuevas y mejores oportunidades para los productores y
exportadores de este tipo de productos, lo que en consecuencia se veria en
el incremento de las exportaciones agro, lo que posiciona a Colombia como
un pais exportador endesarrollo y con alto potencial.

Se evidencia que para el proceso logistico y transporte de la pulpa congelada
de Arazaes indispensable la conservacién y seguimiento de la cadena de frio,
pues el correctouso e implementacién de esta garantiza la calidad del
producto, por esto es necesarioque dentro del embalaje se haga uso del hielo

seco, velando por la seguridad y durabilidad del producto.
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13 GLOSARIO DE ENTIDADES

ANALDEX- Asociacién Nacional de Comercio Exterior

Asohofrucol- Asociacion Hortifruticola de Colombia

DANE- Departamento Administrativo Nacional de Estadistica
ASOHECA- Asociacion de Reforestadores y Cultivadores de Caucho del
CaquetdAGROSAVIA- Corporacion Colombiana de Investigacion
Agropecuaria SINCHI- Instituto Amazonico de Investigaciones Cientificas
OEC- Observatory of Economic Complexity.

GfK- Growth from Knowledge

GroentenFruit Huis- Organismo de la industria de frutas holandesa
VUCE- Ventanilla Unica de Comercio Exterior

DIAN- Direccién de Impuestos y Aduanas Nacionales
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14 ANEXOS. DOCUMENTOS REQUERIDOS

14.1 RUT - Registro Unico Tributario

Hoja Principal

D LAY Formulario del Registro Unico Tributario O 0 1

z.cuupw[___]:]

Espaco mrervado pam m DIAN 4 N de formulario
5 Numero de dentificacin Tributana (NIT) 6. DV | 12. Dereccién secoonal 14, Buzdn electronico
|
IDENTIFICACION
24 Tipo de contribuyente 25 Tipo de documento 26. Nimero do Mentficacién 27 Fecha expedicodn
Lugar de expedicion 28 Pais Inw 30. Crudad/Municipio
31. Primer apellido 32 Segundo apellido 33 Pnmer nambre 34. Otros nombres
35. Razén socal
36, Nombre comercal 37.Sgha
UBICACION
38 Pais |39 Departamento Iw.wm.mpo
41. Darecaén pancipal
42, Cormeo electrinico lu Cdigo postal ‘u Teléfono 1 ]45 Teléforo 2
CLASIFICACION
Actividad econdémica Ocupacién
Actividad principl Actividad secundaria Otras actividades  Namero
46. Codigo 47 Fecha nicio activdad 48, Codgo 49 Fecha nico activwdad 50. Codigo 1 2 51.Codgo ‘3""‘“‘“"
| I JIl J1 | l | | J L]
Ry bilidades, Calid y Atrd
1 2 3 4 5 6 7 8 9 M n 12 13 1 15 16 7w 18 19 2 2n 2 B MU B B
X ) N N N S N S N N ) O O I I
Obligados aduaneros Exportadores
1 2 3 4 5 6 7 8 9 10

B N S O ¢ O OO D ¥ e ML R E ’ )

54. Codigo |57 Moso
n 12 13 " 15 16 17 18 19 20

T O N O A e e

IMPORTANTE: Sin perjuicio de las a que haya lugar, K P ol Registro Unico Tributario -RUT-, tendra vigencia indefinida y en consecuencia no se exigir su renovacion
Para uso exclusivo de la DIAN

uso
Ao st [ ] no[] @ NodeFoios [ | 61 Focha | ]

La 3 a través del oficial do Sin perjucio de las venficacones que la DIAN realce
y cancelacién del Registro Unico Tributano (RUT), deberd sor exacta y veraz, en caso de constatsr | Fimg autorizada
o los "

inexactitud on aiguno de los datos 2

SANCIONALONOS © de Suspensidn, segun el caso.

Paragrato del aticuio 1.6.1.2.20 del Decreto 1625 de 2016

Firma del solictante 984. Nombre

985 Cargo
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14.2 Certificado de origen

CERTIFICADO DE ORIGEN / CERTIFICATE OF ORIGIN

goods in he Colombia - United Stales Trade Promoton Agreement.

establecidos en ei Articulo 4.13. / The goods underg

exemplad in Artice 4.13.

Esta certticacdn se compone de hoas, incluyendo 1odos sus

no further p

i at

1.Razdn socal,d & A10N0 y COrRo dnico del expodador: 2. Pedodo cubedo | Barket pedod:
Exporter's legalname, address, telephone and e-mail
Desge (DDOMN/AA) ! From (MADDYY):
Hasta {DDOMVAA)/ To (MMDDYY):
3. Razén socd, direcadn, eiédono y careo decyrd 4. Razén socal, direcs & ¥ & impodtadorn
Producer's legd name, address, Hepnoneande-mnl Importer's legal name address, lelephoneandemal
& Clasfcacén 7. Crteso 8.Valor Contendo 9. FacluraNo.  |10. Pais de Ongen /
5. Dascripaidn del {las) m las(s) ! Dascripion of goods A farnia / Pred al | Ragiond / Fecha/ Countryof Ongin
HS Tand! Prate o] Reglona! Valie lwvace.No.
Classdicaton Content Dats
11.Cetticacidn de Ongen/ Cedidcason o Ongn
Dedaro bgo & gavedad de jummentoque ! | canily hal:
ummmmmeﬁecw:me&mmyexaﬂ&ymehago able ge probar ko aqul d Estoy que soy
poc son falsa u ¢n hecha en o con el e certdcado. | The info on this centidcate s wue and
accurate and | assume Me P ity for p g such rep | ?at | an kable for any false stalements or matenal omssions
made on or in win this f
Me comprometo a conservar y presentar, en caso de ser requerido, los documenios 0s que respaiden el del p cerdicado, asi
como & notfcar por escrito a fadas fas p aqg e o que, de quier cambio que pudiera afectar la exactiud o valdez del msmo. ! |
agree % mamiain and pe upon 1, oK g Y 10 support this certificate, and to inform, in writing, all parsons o whom the certificate
wasgmnoianycnangesmomﬂdaﬁeammwwowumoﬂmeermctm
Las 50N 0Ng dai 0 de las paries y cumpien con l0s requistos de ongen que fes son apicabies conforme al Acuerdo de Promacidn
C i C ©a - Estados Unidos. / The goods originated in the terrtory of the parties, and comply with the ongin requirements specified for hose

Las mercancias no han sdo oben de procesamento ultenor o de cualquier olra operacidn fuera de 103 temtonos de fas Partes, savo en los casos
o other operaton outside Me tembries of the Parties unless specilically

pages, inchuding anachments.

Firma autoreada | Authonzed signature:

Nombve de fa emgresa | Company’s name:

Nombre ! Name:

Cargo (Titke:

Fecha (DDVMM/AA) / Date (MM DDIYY):

Telétono y fax / Telephone and Fax:

12. Observacones | Remarks:
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14.3 Solicitud de autorizacion de embarque

by DI AN Solicitud de Autorizacién de Embarque -
= ylo Registros Previos =
o iy b R
140 [ ] zoum[l:‘
[Espacio ressrvads para ks DIAN 4. Nimere de formulario
20.Tipo de | 98 pimer 8.0V, |7, Primer apellido 8. Segundo apellido & Primer nomibire 10. Otros nomibres
11, Razén sacial HD
ioineoce | 26, himeno de identificackin 1.0V, |28 Primer apeiiido 25, Sequndo apeiido 30, Primer nombre 31. Guros nomibnes
I | |
§ |22 Razén socal
-
33. T3 36 T34, Mimer 35, Primar apsiida 26, Sequnda apelide 37, Primer nomibire 38, Otros nombres
% [28. Razén socal
3
S |40, Domiciio (Direccidn) 41 Pais Cod |42 Ciudad
43, Mo, Formutaric antesior 44, No_ Referencia 45 No, Ausarizacidn global ‘E,'_‘.},u-- mmwwl@ifnﬁmw
Cod. | 49, Region Procedencia cod, ‘mmmm ced,
E- | |
Cod, | 53 Tipa de sobcitud Gad. m 5, Lugar da entrega
3 | I
.E 59. Forma pago cod. ‘m pages ‘mw-w
65, Modo de transporte Cod. |66, Tipo de carga Cog.
|
€, |69, Pais cestin final coa.
5 | |
3 70, Lugar destng finad G, T1. Lugar desting final Colombia Cad, 72, Depdsilo habiilada Cod,
| |
LA LT P ————r— 75.0V. | 76. Primer apailido 77. Segunda npalido 78, Primar nombie 79. Curos nomibres
i} | | |
g 80, Razdn sockal
s:u.Lu;w cod. |52 Mo fprobaciin soleld | 83, Dineccide utscackén mescancins iy
i | 5w
85, Valcr total Nabes USD &6, Vialor totad seguros USD &7, Valor iotal olros gastos USD: B8, Talal valos FOB USD B0, Walor tolal sxporinciones USD
H
,!; 0. Total valcr agregado racional USD 91, Valor a reinlagras USD 92 Total seres 43, Total ndmero debulies |94, Total pese brule kgs.
95. No. de aceptaciin B6. Fécha lﬂ“ﬂdﬁl‘dm
Colombia, un compromiso que no podemos evadir.
Firma de quien suscrbe ol documento
1001, Aplidos y nombnes
1002, Tipe Dec. 100, No. ldentificacisn 1004. DV
1005, Cod. Reprasentacidn
1006, Crganizacidn
997, Focha de sceptacicn | AL W00
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14.4 Declaracion de exportacion definitiva

HEPUBLICA DE COLOMBIA
€ _DIAN Declaracién de Exportacién
Epacio resuvady pard b DIAN 1. Afa

; 4 Narmro du fonm g 6006000000000

GOSN 21 ) 64 0 210 ) ) 00 0 )

‘ S Nomwe da Sentiio s & Traa a (NT) HOV] 11 Acuidos y nomisnes o rein swod
i 1 i 1 1 i i i 1 I i i P |
14 Direosdn 15 Tkt 12 Cog |16 Coa 17 Cod Custast
Adindn | Opta | Mrscgsa
e
24 Nrer o o |8 e i n ke i (NT) X OV M Asatcus y rantieac rasn sodd dd dedwarta it & 27 Tipo ow, | 28 Catige wuanio
Lt
! { ] il S ) O ) o) L ] ) P
-g 22 Nanro docsn et de den ficlcan 30 Apdidos y namiyes o gulen susirie ol Gosmanto
a
| ] ) AN W L) I A0 (N o) A |
31 Qs da 32 Hamive 6 roxin sodd Ingeudir e o g nden
e tatr
33 D ass 1 pars e dhiodina 34, G Pula] 55 Clked dl puia da destin 38, AuBacihn do wrbariin : A Ms O
Jna
N | L1
38 Tigo decharacin 2.0 |4 Cid e 4t Cot o 42 Db rocs in o reckn anenial 41 Nm Ms Da
e sabda pruoalene
I L s | [
A4 Addiwsess dact aracad n G et on arten s . Mo Ma  Dn |® Cod Maddded] 47. Gl Ok Fagirul AA Cadga A by torad an moneda e |50 Codge mads
gt My ol Trebudtria ~ e de g 0 s 4 lran o0 te
Ne J | | y Tt | napcaEEn,
81 Cadge 53 Paso truts kg 2 Codge |54 Ceage 65 Canthbad e pagos 4 S8 Factia prvie pago eeticpnts| 57 Codga | 58, Con vl detidn al Cadge
bndera mxiddad  |fonmsde [ < S Curtdud dige
[} L b I ] I r l LT
Emitslg e w2, Catice H1 M rcis v Nt s
41 Chdgn
|
64 Cartiomio tu uygen E] o Suarus Mos Proghemnas [ ] -
o
45 U s m B 7 [T Aepgotn
74 Viuto busne artidat 75 Mo 77 Whte bl widia 2 M. o Codg 81. Casgu w Cadgo
adnin da Msdrsexn
m ] I \ 7 ] ] I s s ey
T [ St arti o s codar o 4, Lo O 8 Na Faawe . [RER R a7 Camidud | B Pasa nea gu @) Vo FOBUED |00 Wdor apepts 1 LSO | . QLR

90 Descrpatn du bes marcioe i (NO e s diess g S dulies rimrtncio & g ot con b sodadc on ul i Od de sduands on |8 Subpatics a mc s - incye imerces. sedabes y @ros) Sid canrpe
Ok r e GIRGR ol ot e 4 M ONC ki a0 G e e ot

!t W Carthlied o U5 oy A s T . Tod e neto hge. P7 Totd wiirFOS USD DA Totd Vibar g rag et N USDH 9 Cantidad
'l prh R P e ok
LX)
100 b Oaia USD 101, Yakar slgjuras USD 102 Ve drus gatos S0 T Maksr bl e oo cin USD 104 Vider o renigrur US0
1E Proceh UM Ala Mes  Dia Coticeion de anbe g "o N Feta
ol sty 2
D | | 110 Ne Maefado de g N Ae  Mas O | Neo
107 Adoy act I 1 I e
Ne 12 Cad T NG Bubes 114 Pasa dgjs )
Adman
Flma y sl del immpecioe 11 Neantew
s B rapoie mece
118 Comnacame
108 Nartew
imCC

Frmu cuchanany it

Orginal: Admenstracion U. A E_ DIAN 20064100000001 PRECIO MAXIMO DEVENTAAL PUBLICO $6.000
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